HAPTISCHES VERKAUFEN
Diamonds are
agents best friend

Einen Lebenswurfed, ger met nur wensgen
Handgrifen rum Diamanten wird, offe-
riert das Untemehmen KWS Haptische
Verkaufshitlen. Der Berater kann sewem
Kunden damit auireigen, wie vielfaig das
Lehen sein kann, das Leben birgt Risiken
#0r den Kunden, aber auch seine Wun
sche und Ziele solken bericksichigl wer-
den. So stehen gem Yermitier seben Le-
berisrisiken, darunter Unfall, Tod, Armut
und sieben grofie Lebensnele wie Yer-
mogensagtbau, Heiral,
| ehensqualital nur Ve T

—

E . g ce den Kunden
‘ ] petredfen kdnnen und
l’:; er kann ihn fragen,

welche Themen hm
m:ﬂtgs:m was er ab-
n mochte oder in
auf wichige Absicherungen
nirweisan. Ein Laitfaden mum
Wirfel ist nkiusive, Der Wirfel kann fir
A9 Furo unter www.haptischeverkauls-
Rilfen.ce erworDen werten.

GABLER-YERLAG

Wirtschaftswissen online

Was ist eine Balanced Scorecard und wie funktionierl 0op-
pelte Buchhatung? Auf den Klassiker unler oen Wirtschatts-
loxika kbanen Wissenshungrige nun onling 2ugreifen, Das
hostenfree Angebot hiit mehr als 25.000 Stichworier bereil,
150 Fachexperten haben de Beitrage geschneben. Einzelne Be
griffe kinnen per Volnext- pder Detaisuche abgenden werden. Es
folgs eine Kurzbeschreibung, dann eine ausfihriche Erkddrung. Visusdl

f/ LRSI wersen einige der Begriffe mit Grafiken. DarCber hinaus ver

A\

LEXIS NEXIS

gruckien A

weisen Links auf weitere Fachbeitrdge. Das Wissen gibt B5 Unter www
rischaftsiexkon gabler.de. Das Lexion it auch weilerhin in der pe-
Auflage (17.1) erhaltich und kostet 69,90 Eurg,

Eigenes Kundenmagazin gestalten

mither nun Tusammen mit dem Fach
veriag Leais Nexis gestafen. Zelgruppe
sind Versicherungsvermiter, die Zwer
mal pro Jahr ein Magarin mit aktuelien
nformationen nund um die Fnansbean-
che an itre Kunden vertedlen und 5o bei
innen prasent bieben kdnnen. Die Ge

staitungsoberfiiche wird gestellt, bt

spislsweise O Artikel, Farbe, Begrl
aus. Das Magasin gitt es als gedruckle
Broschire, ais Pof oder als Newsletter
fior die egene Homepage. Die Kosten be-
lafen sich auf 99 Euro uzigiich Mehr
wertsteusr sowie eventuall Druck- und
versanckosten. Weitere Informationen
£t 85 Unte wawITagAzinsersicheriae.

WEITERBILDUNG

Den richtigen Immobilienstudiengang Ti finden

Uber eine Suchfuniktion

on kb | Hochschule und Kontakidalen

Die Suche nach enem geSE-
reten Studum gestaltel sich
miturter schwerig, Fir alle,
die in die Immobilienbrancha
einsteigen oder sich weiterbad-
den wollen, bietet das Jobpor
tal der Immobiierzeiiung die
M&ghchikei, nach dem passen

den Studengang ru recher
chieren. Zu den einzeinen Stu-
diengangen wurden wesenti
che Fakien zusammengetra-
gen, unter anderem Studien
yorsussetrungen, inhaitiche
Schwempunikie, Dausr, Mosten
urdd Anzahl dar Studienpldize.

nen Interessierta nach Art der
Hochschule und des Studums
(Vollreit, beruf jetend, Be
rnufsakademia), Bundesland,
Studenbeginn oder Studien-
schwerpunk! vorsalexmiersn.
Ein direkter Link Zur jeweilgen

eines Ansprechpartners sind
yorhanden. De Angaben stamr
men direkt von den Hochschu-
jen und Akademien, Weitere In
farmationen und Suchmasken
grter waw 2johs de Karmk-
re/ studnrm.
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Selbst eme Marke wdan 3

1 Wie gewinnen Sie neve Kun-
gen? Und wie schaffen Sie
es, ¢ass der Kunde bei i
nen bleibt? Diesen Fragen
- geht die Autorin unter ande-
rem auf den Grund. Enge-
teilt in drei Kapitel Marke
tingHnowhow, Kungdenge
winnung und tindung, wer-

_ t™= | gen viele Marketingansatze
memm&m:hsmnm
der Finanzbranche, die Teigruppe B
naroriensteister fincet sich hier lecht
medef mﬂmmmm

ben, Claudia Hiker. (Kunden gewinnen
und binden®, 2. Auflage; Veriag Versi
cherungswirtscha®t, 187 Seiten, ISBN:
Q78389952 4355, 29 Ewo.

Netzwerken ohne Irrtum - Mehr Gelassenheit

Wer wissen will, wie Networking funkt--
niert und wie man es fir sich nutzen
gehcben. Der Autor rdumt mi Networ
kingimrtimem auf, von denen jecer
schon einmal gehdrt und die jeder schon
betreit. Alerdings solte jeder Leser sich
safhst ain Bild machen, inwiewedt er Net-
working in seinem Alitag einsett — Hi-
festellungen gibt es reichlich, giese wer
den geme wiederhoil Interviews mit
namhaften Untemehmern mit Fragen
nach dar Bedeutung von Networking fir
sie oder warum sie Ubernaupl nelower-
ken, runden das Buch ab, Thorsien
Hahn: .77 Irrtimer des Networkings er-
folgreich vermeiden”, Finenrbuch Veriag.
235 Seiten, ISBN: 9753898794602
34,90 Euro.

Swress st Teil des Lebens dar meisten
Menschen, aber immer mehr haben ge-
sundheithiche Probleme durch Sess.
Der Autor biatet neben
Wissenswartem Ium
Thema rehn Erstheifer,
die jeder in seinen ARtag
ginbaven kann, bek
spiclsweise gas Neinsa
gen und das Sezen von
Prioritaten, In jeder Lk
tion giot es (bungen zum
Mitmachen. Ein bhumor-
voll und verstandlich geschriebenes
E-m.dassunmndm&rmrﬁ%
men kann —wenn er nue willl Peter Bu-
chenaw _Der Ant-StressTrainer. 10
humorvolle Soforttipps fur mefhr Ge-
lassenheit”, Gabler Verlag, 158 Saiten,
ISEN: STE-38340- 18086, 14 95 Ewro,
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